Unternehmer U

Hiermit melde ich mich verbindlich
zum 15. Roundtable der Initiative
Miinchner UnternehmerKreis IT
am Montag, 24. Januar 2005 an.

Firma:
Teilnehmer:
Position:
Telefon:
Telefax:

E-Mail:

Anmeldung per Brief, Fax oder am besten gleich
per E-Mail an

Miinchner UnternehmerKreis IT
Steffen GmbH

Lutz Steffen

SelbhornstraBe 21

81825 Miinchen

Tel.: 089/4536 1124
Fax: 0 89/4536 1125
info@muk-it.com
www.muk-it.com
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Miinchner UnternehmerKreis IT — fiir
Mitgestaltende Unternehmer mit Know-how!

Die Vision: Junge und etablierte IT-Unternehmer sowie
Hochschulvertreter und Experten an einem Tisch.
Gemeinsamkeiten ausloten, Mitmacher begeistern,
eine offene Form des Kompetenzaustausch begriinden
und pflegen.

Die Aufgabe: Themen, die Sie mitbestimmen, aufgreifen
und kompetent diskutieren. Im Dialog am Roundtable.
Mit Experten. Mit Ihnen.

Das Ziel: MUK als Kompetenz- und Kooperationsforum
etablieren, Dialog zwischen Miinchner IT-Unternehmen
aufbauen und den MUK zu einer innovativen Kollabora-
tionsplattform entwickeln.

lhr priorisiertes Thema:
Vertrieb und Marketing von IT-Dienstleistern

Nach den Kurzprdsentationen von 3 Unternehmern

a 3 Minuten, héren wir im ersten Teil von den folgen-
den Unternehmen jeweils ein halbstiindiges Referat:
e QSC AG, Klaus Horn

e Kayser-Threde GmbH, Tilo Schmalz

People Value, Matthias Bommer

e Maisberger & Partner, Paul Maisberger

Im zweiten Teil wird aus dem Zuhorerkreis ein Arbeits-
kreis, der die Themen erortert und vertieft.

lhr Nutzen:

¢ Informationen tiber Vertriebs- und Marketingmethoden

e Erfahrungsaustausch iiber Kaltakquisition und
Vertriebsmethoden

e Assoziationsketten aufbauen

e Kennenlernen neuer Partner und Kunden

Agenda unemehrs (MUK

15. Roundtable Miinchner Unternehmer-
Kreis IT am Montag, 24. Januar 2005

im Hause Fujitsu Siemens Computers GmbH,
Domagkstrafle 28, 80805 Miinchen,

Tel. 089/3601-0

15.00 Uhr Eintreffen und Networking mit Marktplatz
15.30 Begriiflung durch den Hausherrn

Jorg Briinig
15.35 Uberblick und Agendafreigabe

Lutz Steffen

15.40 Drei Elevator Pitches von
Mi(u)tmachern des MUK

16.00 Uhr Klaus Horn, QSC AG
Erfahrungsbericht tiber die angewandte
,Miller-Heimann“ Vertriebsmethode

16.30 Tilo Schmalz, Kayser-Threde GmbH
Erfahrungsbericht tiber den Losungs-
vertrieb

17.00 Matthias Bommer, People Value

Erfahrungsbericht iber den Telefonjoker —
erfolgreiche Formen der Kaltakquisition

am Telefon
17.30 Pause
18.00 Uhr Paul Maisberger, Maisberger & Partner

Effektives Marketing fiir Dienstleistungen

18.45 Strukturierte Gruppenarbeit tber erfolg-
reiche Formen im Vertrieb von Dienst-
leistungen

19.45 Prasentation der Gruppenergebnisse

20.15 Zusammenfassung und Ausblick

mit anschlieBendem get-together

Roundtable wemeimer MU K™

lhre Prasentationspartner:

Hannes Heckner, mobileX AG

Peter Kaeser, SunGard GmbH

Andreas Paukner-Ruzicka, Geo-IT GmbH

lhr Moderator:

Lutz Steffen, Griinder der Steffen GmbH, Miinchen und
der CoreNet GbR. Unternehmens- und Prozessberater
seit 1987 und spezialisiert auf die Verbesserung der
Marktpositionierung von IT-Unternehmen.

Veranstaltungsdaten

Termin: Montag, 24. Januar 2005 von 15.00 bis ca.
20.15 Uhr

Ort: Fujitsu Siemens Computers GmbH, Domagkstr. 28,
80805 Miinchen
Parkplatze vorhanden

Teilnehmer: AusschlieBlich IT-Unternehmer
(Inhaber, Geschéftsfiihrer und Vorstande)

Teilnahmegebiihr: 87,00 Euro je Teilnehmer inkl.
ges. MwsSt. Der Kostenbeitrag ist vorher bis zum
31.12.2004, Stichwort ,,MUK 15. Roundtable“ unter
Angabe des Vor- und Zunamens einzuzahlen.
Raiffeisenbank Feldkirchen, BLZ: 701 664 86,
Konto-Nr: 240 18 27

Anmeldung: Bitte bis 31. Dezember 2004 per Email
an info@muk-it.com. Miindliche und telefonische
Anmeldungen konnen nicht beriicksichtigt werden.
Ihre Anmeldung ist verbindlich, gilt nur fiir Sie und
ist nicht (ibertragbar. Bei kurzfristigen Absagen
erfolgt keine Riickerstattung des Kostenbeitrages.

Anmeldeschluss: 31. Dezember 2004



